.» Eine Standard-Losung ist meist ungeeignet, da diese
an der Organisation des Unternehmens vorbeiladuft
oder gar kontraproduktiv ist.”

Manfred Over, Geschaftsfiihrender Gesellschafter 0GS GmbH
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IT-Losung von der Stange?

ExpressLLﬁsungen fiir den Mittel-
stand? Einfach den Stecker in die
Steckdose und schon ist die heile Busi-
nesswelt komplett? Wer dem Mittel-
stand derart plakativ Sand in die Augen
streuen will, unterschatzt die Kritikfa-
higkeit deutscher Unternehmer.

Zwar ist die Einschitzung des SAP-
Vorstandes Peter Zencke nicht von der
Hand zu weisen, dass sich viele Mittel-
stindlermitinsellisungenundveralteter
Software herumschlagen. Ob allerdings
On-Demand-Losungen die erhoffte Er-
leichterung bringen, erscheint unter
dem Gesichtspunkt der origindren

Aufgabe einer Software fragwiirdig. Ist
es doch die eigentliche Aufgabe jeder
Business-Software, Prozesse in Unter-
nehmen zu organisieren und sie so zu
unterstiitzen, dass die Unternehmens-
ziele mit moglichst wenig Personalauf-
wand zu erreichen sind. Um diese Auf-
gabe zu meistern,
miissen die indi-
viduellen Prozesse
genau  definiert
und in der Soft-
ware automatisiert
abgebildet werden.
Nur so steuert das Unternehmen seine
ganz spezifischen Prozesse. Im Gegen-
satz dazu stehen vorgefertigte Stan-
dardldsungen, bei denen die Prozesse
vom Software-Haus vorgegeben und
gesteuert werden. Gerade der deutsche,
relativ starke Mittelstand mit 50 bis 100
Mitarbeitern zeichnet sich durch seine

Individualitdt aus, die sich nicht allein
auf die Produkte, sondern auch auf Pri-
sentation, Vertriebsaktivitaten, Service
oder die Art der Informationen bezieht.
Darin liegt die Stirke mittelstindischer
Unternehmen, die nicht durch vorge-
fertigte, standardisierte Prozesse aus-
gehohlt werden darf.

Die On-Demand-Losung mag fiir
ganz kleine Mittelstdndler, bei denen
zwei User die Software nutzen, gut ge-
eignet sein. Sobald mehrere Mitarbeiter
am Organisationsablauf beteiligt sind,
ist dieser Standard meist ungeeignet,
da die Software an der Organisation
des Unternehmens vorbeilduft oder gar
kontraproduktiv ist. Ganz abgesehen
von der Frage, was mit den Daten ge-
schieht, wenn der Mietvertrag endet!
All diese Unwigbarkeiten diampfen die
von den Anbietern zur Schau gestellte
Euphorie nachhaltig. ]
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Manfred Over
Geschaftsfiihrender
Gesellschafter

0GS GmbH

manfred.over@ogs.de

OGS GmbH

Seit zwei Jahrzehnten vertrauen Kunden OGS als
IT-Partner im Soft- und Hardwarebereich.

Die von den Firmengriindern Manfred Over und
Lothar Graef auf Basis der IBM-Partnerschaft und
einer umfassenden Branchenerfahrung entwickelte
Standardsoftware hat sich als flihrendes ERP-Pro-
gramm am Markt etabliert.

Bausteine des OGS Erfolges sind neben der fach-
lichen Kompetenz die Komplettlésungen aus einer
Hand, die Nahe zum Kunden, kurze Implementie-
rungszeiten und Service rund um die Uhr.

Zu den langjahrigen zufriedenen OGS Kunden z&h-
len mittelstandische Topunternehmen vorwiegend
aus der Baustoff- und der Lebensmittel-/Weinbran-
che sowie aus dem Handelsbereich mit circa 30 bis
iber 1.000 Mitarbeitern.

www.ogs.de

Unsere aktuelle Frage des Monats:

Fiihrende Anbieter von Finance-Losungen setzen
inzwischen auf Java-basierende Architekturen,

Werden Sie in den ndchsten 12 Monaten
lhre Green Screen-FiBu ablésen?

In der jeweiligen Frage des Monats erfassen wir
aktuelle Trends und Strémungen des IT-Marktes
und fragen zum einen die Leser des +++ Mon-
day Morning Tickers +++ und zum anderen auf
unserer Homepage nach [hrer Meinung:

«& www.midrange.de

Beteiligen Sie sich und stimmen Sie ab. Die
Abstimmung geschieht anonym und ohne jede
weitere Befragung o.4. Wir freuen uns eben-
falls iber Kommentare zur aktuellen Frage des
Monats, die Sie direkt nach lhrem Voting ein-
geben kénnen. Fiir Ideen fiir kommende Fragen
kontaktieren Sie uns einfach per eMail:

~% redaktion@midrange.de

www.midrange.de



